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みらいエコリフォームセンター内にスマートハウスが誕生しました。

エコマネシステムを導入し、回路別に電気の消費量がリアルに見える様になりました。

また日単位、月単位での使用量の履歴も分かります。

将来的には太陽光発電による売電も加えてスマートハウスのモデルとしてまいります。

なお省エネ住宅として住宅エコポイント対象商品も合せて展示しておりますので、

ご覧頂きたく存じます。
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井上井上井上井上 定之定之定之定之

(株)フューチャーテック

代表取締役 茨田直継

フューチャーテックのビジネスモデルが18年度の

建設業・経営革新モデル事業となりました。

テーマは「リフォーム市場対応の多能工化指導・

支援」です。

この事業展開を、東京都江東区東雲にあるみらい

エコリフォームセンターをベースに活動しています。

地域に密着したビジネスモデルとして、地域住民で

あるエンドユーザーの様々な要望の“設備の困った”

に着目し、メンテナンスを取り込んだソリューション

ビジネス(問題解決)から、コラボ(協業)した企業との

ビジネスモデル作りをします。

研修では、リフォーム現場での提案力のスキルアップ

をはかり“その場提案”ができる人材を養成します。

そして工事店の多能工化研修は、リフォーム

工事現調の実習や設備機器の設置工事などの

ノウハウや新商材の工法などを､エコリフォー

ムセンターの施設を用いて、座学ではない、

そして少人数での研修を実施いたします。

より多くの団体、企業、並びに従業員の皆様が

みらいエコリフォームセンターを、

ご活用頂きますようお願い申し上げます。

流通としてまず販社にはアパート、マンションのオーナー、

ビルメンテ会社等と取引きのある工事店をピックアップしてもらい

紹介して頂きます。

その工事店に対し販社を通じてもしくは当社から受水槽の

直結給水へのメリットを説明します。

その時工事店がユーザーに対し、納得して工事を受けてもらえる

資料を提示する必要があるので、まず受水槽のメンテ・清掃・

ポンプの修理・水道料金の徴収等の維持管理のわずらわしさを

取り除けるということなどを説明します。

そして実際に工事を行った時にかかる見積り、衛生面の向上・

スペースの活用で生じる利益により何年で原価償却出来るかと

いうこと、こういった事例・資料をお見せし、工事店から積極的に

ユーザーへ提案してもらえる手助けをしていきます。

4位一体なので工事店への提案、又は具体的案件に対してユーザーへの

提案にはメーカーと一緒に同行していきます。
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